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Екатерина Уколова





О книге
В книге раскрыты главные секреты методики Уколовой, которые работают в любой отрасли, как на B2B, так и на B2C рынке. Вы получите 30 готовых ключей для роста выручки компании: от настройки воронки продаж и возврата потерянных клиентов до достижения равномерного выполнения плана продаж и внедрения системы мотивации. Шифр продаж у вас в руках!




Жанры и теги
Автоматизация бизнес-процессовМенеджеру по продажамМотивация работниковОбслуживание клиентовРоссийская практикаТехника продажУвеличение объема продажУправление продажамиЭффективное руководство
Редактировать






Входит в серию "Бизнес. Как это работает в России"

Все книги серии










Гениальные скрипты продаж. Как завоевать лояльность клиентов. 10 шагов к удвоению продаж














Спиральная динамика для бизнеса. Как создать сильную и быструю компанию














Время инвестировать! Руководство по эффективному управлению капиталом














Механизм трейдинга. Как построить бизнес на бирже














Трансформатор. Как создать свой бизнес и начать зарабатывать














Правило богатства № 1 – личный финансовый план














Отдел продаж по захвату рынка














Человек покупающий и продающий. Как законы эволюции влияют на психологию потребителя и при чем здесь Люк Скайуокер




Смотреть все книги серии







Отзывы
7Смотреть все отзывы
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Сначала популярные
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Хорошая книжка, узнал массу нового. 
Заострил внимание на приемах возврата потерянных клиентов, которые могут быть очень полезны, особенно для меня как начинающего предпринимателя.
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Хорошо написанная методичка для руководителей отдела продаж и собственников бизнеса. Минимальное количество «воды». Можно брать и внедрять практически для отдела продаж любого уровня. Мне особенно интересно было посмотреть деталировку функционала начальников отдела продаж. Книга показалась очень интересной с точки зрения методики развития системы продаж. Достойна войти в корпоративную библиотеку.



177
Ответить




[image: ]Василий Корнейчук

15
        января 2020










полезные, но обыденные вещи, компиляция известного, мало новых идей, но в целом полезная, для новичков в самый раз. лучше прочитать чем нет, для сельской местности сойдет
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Если честно, Екатерину много где вижу в инете, вроде сильный специалист, книгу ее даже купил. Но как то ничего полезного так и не нашел, данные тезисы известны давно, применяются худо бедно всеми РОПами, про Кд и молчу. В общем для совсем «зеленых» руководителей для общего развития пойдет. Увы
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На мой взгляд очевидные вещи, лично для меня пользы не было, к сожалению. Хотя на Катю я подписана в Инстаграма и рассматриваю её курс по продажам 
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Ещё 10 отзывов




Оставьте отзыв
Войдите, чтобы оценить книгу и оставить отзыв





Описание книги
В книге раскрыты главные секреты методики Уколовой, которые работают в любой отрасли, как на B2B, так и на B2C рынке. Вы получите 30 готовых ключей для роста выручки компании: от настройки воронки продаж и возврата потерянных клиентов до достижения равномерного выполнения плана продаж и внедрения системы мотивации. Шифр продаж у вас в руках!




Книга Екатерины Уколовой «Шифр Уколовой. Мощный отдел продаж и рост выручки в два раза» — скачать в fb2, txt, epub, pdf или читать онлайн. Оставляйте комментарии и отзывы, голосуйте за понравившиеся.
Возрастное ограничение: 
12+
Дата выхода на Литрес: 
23 июня 2018
Последнее обновление: 
2018
Объем: 
161 стр. 36 иллюстраций
ISBN: 
978-5-04-092530-8
Издатель: 
Бомбора

Правообладатель: 
Эксмо
Формат скачивания: 
epub, fb2, fb3, ios.epub, mobi, pdf, txt, zip



Пожаловаться на книгу




С этой книгой читают









Мерчандайзинг
Елена Логинова и др.
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Операционный директор. Сила ресторанной компании. Том 2
Виолетта Гвоздовская

[image: ]
PDF


2,6
5















Рестораторы России. Опыт лидеров
Виолетта Гвоздовская
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Жалоба – это подарок. Как сохранить лояльность клиентов в сложных ситуациях
Клаус Мёллер и др.
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Розничный магазин: с чего начать, как преуспеть
Анна Бочарова
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Типология сотрудников ресторана. Как сформировать команду, которая работает на результат
Мила Холоша и др.
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Эра умных продаж на рынке B2B
Антон Кожемяко
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Ключевые идеи книги: Обнимите своих сотрудников. Прививка от жесткого менеджмента. Джек Митчелл
Smart Reading
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Fb2ZIP-архив 2.1 МБПодходит для смартфонов, планшетов на Android, электронных книг (кроме Kindle) и многих программ

TXTМожно открыть почти на любом устройстве

TXTZIP-архив 79.3 КБМожно открыть на любом компьютере

RTFZIP-архив 2.3 МБМожно открыть на любом компьютере

PDF A4Открывается в программе Adobe Reader

PDF A6Оптимизирован и подойдет для смартфонов

MobiПодходит для электронных книг Kindle и Android-приложений

EpubПодходит для устройств на iOS (iPhone, iPad, iMac) и большинства приложений для чтения

iOS.EpubИдеально подойдет для iPhone и iPad

Fb3Развитие формата FB2
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