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О книге
За последние 20 лет деловой мир значительно изменился – мы живем в ситуации высокой турбулентности. Как снизить непредсказуемость рынка и не зависеть от внешних факторов, если правила игры меняются каждый день?
Вам помогут методики и инструменты, проверенные на практике и выстроенные в единую систему управления продажами.
Авторская разработка – целостная модель управленческой оценки системы продаж – поможет вам верно сформулировать цели и выбрать стратегию управления, наладить работу каналов продаж, привести результаты в соответствие с планируемыми ожиданиями.
Вы освоите результативные методики и модели для каждого из семи уровней управления, познакомитесь с готовыми бизнес-решениями и проблемными кейсами, которые помогут увеличить прибыль вашей компании.
Книга подойдет менеджерам и руководителям отделов продаж, руководителям и собственникам коммерческих предприятий, тем, кто только создает свой первый бизнес-проект
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Общение на результат. Как убеждать, продавать и договариваться
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Как устроиться на работу своей мечты: от собеседования до личного бренда














Не давайте скидок! Современные техники продаж




Смотреть все книги серии







Отзывы
1Смотреть все отзывы




Оставить отзыв




Сначала популярные



[image: ]nina.oblasova

19
        февраля 2018










если вы хотите переосмыслить свой подход к ведению продаж и структурировать свои знания в этом вопросе, то книга вам отлично подойдёт. Лучше конечно читать тем, у кого уже есть некий опыт. 
не совсем классический подход, но очень правильный. хотелось бы работать в компании, где внедрена такая система
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Описание книги
За последние 20 лет деловой мир значительно изменился – мы живем в ситуации высокой турбулентности. Как снизить непредсказуемость рынка и не зависеть от внешних факторов, если правила игры меняются каждый день?

Вам помогут методики и инструменты, проверенные на практике и выстроенные в единую систему управления продажами.

Авторская разработка – целостная модель управленческой оценки системы продаж – поможет вам верно сформулировать цели и выбрать стратегию управления, наладить работу каналов продаж, привести результаты в соответствие с планируемыми ожиданиями.

Вы освоите результативные методики и модели для каждого из семи уровней управления, познакомитесь с готовыми бизнес-решениями и проблемными кейсами, которые помогут увеличить прибыль вашей компании.

Книга подойдет менеджерам и руководителям отделов продаж, руководителям и собственникам коммерческих предприятий, тем, кто только создает свой первый бизнес-проект
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Возрастное ограничение: 
12+
Дата выхода на Литрес: 
29 октября 2016
Последнее обновление: 
2017
Объем: 
376 стр. 144 иллюстрации
ISBN: 
978-5-496-02513-3
Правообладатель: 
Питер
Формат скачивания: 
epub, fb2, fb3, html, ios.epub, mobi, pdf, txt, zip



Пожаловаться на книгу




С этой книгой читают









Ищу человека. Как нанимать правильных людей в ваш бизнес уже сегодня
Ольга Берегович

[image: ]

5,0
1















Продажи и производство. Враги или партнеры?
Константин Бакшт

[image: ]

4,2
5















Зачем делать анализ конкурентов
Александр Мартаков

[image: ]

4,8
48











Эксклюзив
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Fb2ZIP-архив 3.3 МБПодходит для смартфонов, планшетов на Android, электронных книг (кроме Kindle) и многих программ
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